
 

 

 

 

 

 

 

 

 

Seminario: Cómo aprovechar la participación en una Ronda de Negocios 
Internacionales 

 
14 de Septiembre de 2011 

 
 
Disertante: Lic. Fernando Ramos, especialista en internacionalización de 
PYMES.  
 
Lugar: Gran Hotel Villaguay – Leandro N. Alem 427, Villaguay, Entre Ríos 
 
Programa: 
 
09:00 – 09:15 hs: Apertura 
 
Palabras a cargo de funcionario del Ministerio de Producción de Entre Ríos 
Palabras a cargo de funcionario del Proyecto PROARGEX 
 
09:15 – 10:30 hs: Las rondas de negocios 
 
- Conformación de la oferta exportable 
- Objetivos de las rondas de negocios 
- Quiénes las organizan (organismos públicos y privados) 
- Por qué participar: ventajas y desventajas 
- Qué información debe brindar la empresa a los organizadores 

(formulario de inscripción e información adicional). 
 
10:30 – Coffee Break 
 
 
10:45 – 12:00 hs: Cómo debe prepararse la empresa para participar en una 
ronda de negocios 
 
- Análisis del perfil de los importadores 
- Contacto previo 
- Preparar cotización: cómo fijar el precio de exportación 
- Organizar visitas a la planta 
- Seguimiento de los contactos realizados durante la ronda de negocios 

 

 


