Seminario: “Cómo participar en Rondas de Negocios”
02 de octubre de 2012.

Concordia, Provincia de Entre Ríos
Disertante: Juan Carlos Costa. A/C Rondas de Negocios CAME 
Programa:

19:30 - Apertura

Palabras a cargo de funcionario de la Secretaría de Industria, Comercio y Planificación del Desarrollo  de Entre Ríos.
Palabras a cargo de funcionario de CAME.
19:45- Las rondas de negocios
· Concepto clasificación y objetivos de las rondas de negocios

· Quiénes las organizan (organismos públicos y privados)

· Por qué participar: ventajas y desventajas

· Qué información debe brindar la empresa a los organizadores (formulario de inscripción e información adicional)

· Qué esperar de una ronda: ¿voy solo a vender? ¿Para qué me sirven los contactos qe hice? ¿Me llevo negocios o me llevo trabajo?
Metodología de trabajo de CAME

· Convocatoria a empresas, cámaras e instituciones

· Recepción de fichas de inscripción

· Cierre de inscripción

· Envío de listados

· Confección de agendas

· Acreditación. Credenciales. Catálogos. Agendas

· Entrevistas instantáneas

En la ronda de negocios
· Desarrollo del evento

· Comentarios de los participantes

· Clasificación de los contactos

· Haciendo negocios

· El único error posible es no participar
21:00- Cierre

